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Steigen Sie als unternehmerische 
Persönlichkeit an folgenden 
Standorten bei uns ein:

→ 3 x in Stuttgart → Bietigheim-Bissingen

→ Sindelfi ngen → Waiblingen

→ Leonberg → Schorndorf

→ Ludwigsburg → Backnang

Haben Sie Spaß am 
Immobilienmarkt? 
Das führende Maklernetzwerk 
sucht Verstärkung!

Ein Immobilien-Franchisekonzept mit Zukunft

Selbstständig mit einem eigenen Immobilienbüro? Mit RE/MAX haben Sie die Möglichkeit, auf
umfassendes und zukunftsorientiertes Branchen Know-how zurückzugreifen. Mit ca. 100.000
Immobilienmaklern und über 7.000 Büros in mehr als 83 Ländern ist das Franchise-System 
das größte Immobilienmakler-Netzwerk der Welt. Unser Ziel ist eine fl ächendeckende 
Präsenz und eine hohe Qualität in der Vermittlung von Immobilien in Deutschland. 

„Bestes Immobilien-Franchisesystem 
Deutschlands 2010“
In seiner Oktober-Ausgabe 2010 hat das Wirtschaftsmagazin 
Impulse RE/MAX als bestes Immobilien-Franchisesystem 
Deutschlands ausgezeichnet. In der Gesamtwertung aller 
geprüften Franchisesysteme in Deutschland landete das 
Unternehmen auf Platz 9. RE/MAX Franchisenehmer gründen 
ihr eigenes Gemeinschaftsbüro und ermöglichen Maklern 
die Nutzung der Marke im Rahmen des Immobilienbüros. 
Das heißt für Sie als Partner: Je mehr Makler mit der Zeit 
in Ihrem Büro tätig sind, desto höher sind Ihre Präsenz, Ihre 
Marktanteile und Ihr Firmenwert. Die attraktive RE/MAX 
Provisionsregelung bietet einen starken Anreiz für leistungs-
starke Makler, dauerhaft in Ihrem RE/MAX Büro zu arbeiten. 
Ob und wie viel Sie selbst makeln wollen, bestimmen Sie. 

Ein starkes Netzwerk
Vom ersten Tag an können RE/MAX Franchisenehmer auf 
einen riesigen Objektpool zugreifen, denn alle Immobilien der
Gemeinschaftsbüros werden in einer gemeinsamen Daten-
bank zusammengeführt und sind somit für jeden RE/MAX 
Makler abrufbar. So kann ein kauf- oder verkaufsinteressierter
Kunde auch über große Entfernungen an die Kollegen weiter-
gereicht werden – ein Vorteil für alle.

Hervorragendes Markenimage
Wer mit RE/MAX startet, setzt auf eine etablierte Marke. Seit 
1973 schafft sie Vertrauen, signalisiert Verfügbarkeit und 
sichert gleichmäßig hohe Standards – und ist gut wieder 
zu erkennen. Das passive Geschäft – angeregt durch die 
Bekanntheit von RE/MAX – bedeutet erhebliche Zusatzumsätze. 

Professionelle Ausbildung
Die Immobilienbranche ist ein bedeutender Wirtschaftsfaktor 
und ein anspruchsvolles Betätigungsfeld. Deshalb gehört eine 
fundierte Ausbildung der Immobilienmakler zu den Grund-
prinzipien des RE/MAX Konzepts. Jeder, der neu einsteigt, 
durchläuft ein umfassendes Aus- und Fortbildungsprogramm.

Konstante Unternehmensberatung
Als RE/MAX-Partner erhalten Sie alle notwendigen Hilfsmittel 
und Ressourcen, um sich voll auf Ihr Unternehmen konzent-
rieren zu können. Wir begleiten Sie von der Existenzgründung 
über den Aufbau Ihres Maklerbüros bis hin zur Erreichung 
Ihrer Marktführerschaft. Die Statistik zeigt, dass RE/MAX 
Franchisenehmer erfolgreicher sind als Immobilienmakler 
ohne Franchise Konzept. 

Was wir darüber hinaus bieten:
→ Ein Netzwerk erfahrener Kollegen mit hilfreichen Ideen 

→ Bewährte Vertriebswege und erprobte Konzepte 

→ Günstigere Konditionen für Werbemaßnahmen 

→ Mitgliedschaft beim Deutschen Franchise Verband e.V.

→ Maklersoftware und EDV-Vorlagen

→ Rechtssichere Verträge

Führungspersönlichkeiten gesucht
Wir suchen Führungspersönlichkeiten mit Spaß am Makeln,
am Managen und an der Rekrutierung. Mit RE/MAX inves-
tieren Sie in einen krisensicheren Zukunftsmarkt. An ausge-
wählten Standorten geben wir Unternehmer-Persönlichkeiten 
und Immobilienmaklern die Möglichkeit, Teil des weltweit 
erfolgreichsten Immobiliennetzwerkes zu werden. Nicht nur 
Immobilienprofi s, auch Quereinsteiger sind willkommen. 
Entscheidend sind Ihre Persönlichkeit und Ihr Wille zum Erfolg.

Klingt das interessant für Sie? 
Dann melden Sie sich bei uns! Wir geben Ihnen die Chance, 
mit uns sehr viel mehr zu bewegen, als Sie es alleine könnten.

Eröffnen Sie ein RE/MAX Immobilienbüro! 

Wir unterstützen Sie dabei!


